
Samuelson BackPro – Die Branchen-Lösung 
für Backwarenproduktion und Filialsteuerung

NUTZEN SIE DIE DYNAMIK. Die Lösung wurde von VeriTest im Auftrag der Microsoft 
Deutschland GmbH erfolgreich als Add-On Lösung getestet.



Qualitätssicherung

•Lieferantenbewertung

•Wareneingangsprüfung

•Prüfaufträge, Produktprüfung

•Audits

 

Filialmanagement

•Kassenintegration

•Kassenbuchführung

•Verkaufsleistung

•Bestandsführung pro Filiale

•Preispflege pro Filiale

•Profit-Center-Rechnung

 

Personalwesen

•Zeitwirtschaft

•Einsatzplanung

•Lohn- und Gehaltsabrechnung

Produktion

•Vernetzte Backstube

•Mehrstufige Rezepturenverwaltung

•Nährwerte

•Deklaration der Inhaltsstoffe

•Rückverfolgung

•Backplan

•Teigzettel

•Zutatenbedarfsberechnung

•Kapazitätsplanung

•Produktionssteuerung

•Aufteilung Über-, Unterproduktion

•Waagenanbindung

 

 

Auftrags- und Bestellabwicklung

•Auftragsschnellerfassung

•Daueraufträge

•Aktionsverkäufe

•Filialbestellungen per Kasse

•Ordersatzverwaltung

•Prognoseberechnung

•Tourenverwaltung

•Liefermengenabrechnung

•Retourenmengenerfassung

•Leergutverwaltung

•Leergutkundenkonto

•Forderungsmanagement

•Bonus- und Rückvergütung

Kalkulation

•Rezepturauflösung

•Vorkalkulation

•Rückrechnung

•Wertschöpfung

•Deckungsbeiträge

 

BRANCHENFUNKTIONALITÄTEN IM ÜBERBLICK



Wen wir bedienen

Der Kundenkreis für unsere Branchenlösung reicht 

von Back- und Dauerbackwarenproduzenten über 

Süß- und Teigwarenhersteller bis hin zu Filialbäcke-

reien und Feinkostfilialisten. Darüber hinaus halten 

wir auch für andere Nahrungs- und Genussmittel-

Branchen, in denen ebenfalls mit Rezepturen gear-

beitet wird, adäquate Lösungen bereit. 

Die Branchenlösung Samuelson BackPro für 

Backwarenproduktion und Filialsteuerung erfüllt 

die komplexen Anforderungen der Lebensmittel-

wirtschaft auf schnelle, einfache und transparente 

Art und Weise. Es ist ein betriebswirtschaftliches 

Softwaresystem der neuesten Generation, das die 

gesamte Herstellungs- und Vermarktungskette 

abdeckt und Sie doppelt profitieren lässt. Zum 

einen von Microsoft Dynamics NAV, der bei mehr 

als 10.000 Unternehmen installierten Business-

Lösung. Zum anderen von der branchenspezifi-

schen Anpassung, die alle Besonderheiten Ihres 

Unternehmens berücksichtigt.

Die Herausforderung: 

Deklarationspflicht und Rückverfolgbarkeit

Aktuelles Thema: Die „EU-Richtlinie 178/2002“. 

Diese Problematik beschäftigt alle Lebensmittelpro-

duzenten gleichermaßen. Die Rückverfolgbarkeit 

von Zutaten, Mischungsverhältnissen und Logistik-

daten muss demnach zu jedem Zeitpunkt gewähr-

leistet sein. Mit der Branchenlösung von Samuelson 

sind Sie sofort auf der sicheren Seite – unter ande-

rem durch die mehrstufige Rezepturenverwaltung 

und die lückenlos erfasste Bestell- und Lieferabwick-

lung.

Die Rosinen unserer Branchenlösung

Ein weiteres Highlight ist die Bereiche übergrei-

fende Information, bei der auf Knopfdruck z.B. 

Filialbestände oder Produktionsauslastungen abge-

rufen werden können. Daneben die flexible Bestell-

abwicklung über dynamische Bestellvorschläge, 

Direktbestellung oder Filialbestellung via Kassen-

kommunikation. Neu daran: Auch Faktoren wie 

die Wochen-, Ferien- und Feiertage sowie aktuelle 

Ereignisse können dabei in die Situation bedingte 

Bedarfsplanung einfließen. 

FRISCHE IDEEN FÜR DIE BACKWARENPRODUKTION 
UND FILIALSTEUERUNG



DAS REZEPT FÜR EINE 
ERFOLGREICHE BRANCHENLÖSUNG

1. Produktion und 
Lebensmittelfertigung –
ein Konzept, das aufgeht
Neben den bewährten Standardfunktionalitäten des 

SCM-Moduls von Microsoft Dynamics NAV bietet 

Ihnen unsere Branchenlösung zahlreiche Features, 

die Ihren Produktions- und Fertigungsalltag wesent-

lich erleichtern. Dank einer einfach zu bedienenden 

Benutzeroberfl äche ist dies auch für jedermann 

verständlich.

Die mehrstufi ge Rezepturenverwaltung ist dabei 

die Basis für die Produktion, die Preiskalkulation und 

die Nährwertberechnung jedes einzelnen Artikels. 

Gemäß der neuen EU-Richtlinie werden die Dekla-

ration und die Rückverfolgbarkeit jetzt gesondert 

beachtet. Zudem werden Über- und Unterproduk-

tion nachgewiesen – eine Korrektur der Liefermen-

gen sowie ein Umdisponieren bei der Mitarbeiter-

organisation können somit umgehend eingeleitet 

werden. 

Verlässlichkeit Tag für Tag

Fazit: Mit dieser Branchenlösung haben Sie ein 

Kontroll- und Steuerungsinstrument zur Hand, das 

Ihre Ansprüche und Produktvorstellungen hochhält. 

Es sorgt für Verlässlichkeit in Qualität, Geschmack 

und Form – quer durch Ihr gesamtes Sortiment. 

2. Auftrags- und Logistikabwicklung 
–  Backwerk frisch auf den Tisch
Vom Verkauf bis zur Rechnungslegung kann zeitge-

nau verwaltet und bewertet werden – zum größten 

Teil auf vorkonfi gurierten Geschäftsdokumenten. 

Zu den Standardfunktionen wie Auftragsanla-

ge, Kommissionierung, Ladelisten, Lieferscheine, 

Retourenverwaltung und Faktura addieren sich 

branchenspezifi sche Erweiterungen. Dazu zählen:

Abbildung 2: Rückverfolgung

Abbildung 1: RezepturenverwaltungAbbildung 1: Rezepturenverwaltung



Die Auswahl zwischen dynamischen Bestellvorschlägen, 

der Direkt- und der Filialbestellung. Weiterhin die 

verbesserte Handhabung von Daueraufträgen, die 

Ordersatzverwaltung mit Hinterlegung kunden-/fi lial-

spezifi scher Artikeldaten und die Prognoserechnung 

als Grundlage für Daueraufträge und Statistiken. 

Für Sammelrechnung gilt: Erstellung über mehrere 

Ebenen mit unterschiedlicher Defi nition, wann der 

offene Posten erzeugt werden soll. Gleichzeitig sind 

Konditionen und diverse Rechnungslayouts anwendbar. 

Auf die feine Tour

Wichtig bei der Tourenverwaltung: Eine detaillierte 

und vernetzte Planung. So ist an die Verbindung 

der Produktionsstandorte gedacht, aber auch an die 

Abstimmung mit den Schichtplänen. Bei der Liefer-, 

Retouren- und Leergutverwaltung stehen Liefer-

mengen, Retourenübersichten und Leergutkonten 

zur Verfügung. Wobei jeder Retoure ein Grund 

hinterlegt werden kann und pro Kunde zu defi nieren 

ist, ob Leergut fakturiert werden soll oder nicht.

3. Die Filialsteuerung – 
alles unter einem Dach
Eine Filialbäckerei zu führen, ist eine Aufgabe, die 

zuverlässige Kontrollmechanismen, einen umfang-

reichen Datenaustausch und schnelle Reaktions-

fähigkeiten erfordert. Die Branchenlösung von 

Samuelson unterstützt Sie dabei mit zahlreichen 

Funktionen und Verknüpfungen. Dadurch sind Sie 

jederzeit in der Lage, Filialdaten wie Umsatzzahlen, 

Frequenzberichte, Preise, Inventuren und Liefer-

stände abzurufen und für die Filialsteuerung bereit-

zustellen. Jede Filiale lässt sich so wie ein kleines 

Profi t-Center führen, bei dem Rentabilität und Mit-

arbeitersteuerung an erster Stelle stehen.

Abbildung 3: Kassenanbindung

Abbildung 4: Festbestellungen



Ob Amerikaner, Berliner 

oder Schwarzwälder

Gerade bei der Sortimentspflege erweist sich 

unsere Branchenlösung als große Hilfe. Mit jeder 

Lieferung und Retoure wird der Filiallagerbestand 

automatisch aktualisiert. Durch das Bestellvorschlags-

wesen wird die Retourenquote zudem minimiert 

und die Vollständigkeit des Sortiments garantiert.

Das Preismanagement gestaltet sich variabel – die 

Bewertung der Filialen kann zu Einstands-, Verkaufs- 

oder Ladenverkaufspreisen erfolgen. 

Ebenfalls von Bedeutung: Die Verwaltung der Kun-

dendaten. Insbesondere für statistische Auswertun-

gen, den Belegfl uss und die Preiskonditionspfl ege.

Entscheidungen leicht gemacht

Die Verfügbarkeit aktueller Kennzahlen über Leistung, 

Beschaffung und Rentabilität mit frei wählbarem 

Detaillierungsgrad macht eine branchenspezifi sche 

Auswertung zu jedem Zeitpunkt möglich. 

Betriebliche Stärken und Schwächen lassen sich so 

schnell aufdecken – eine bessere Entscheidungs-

grundlage gibt es nicht.

4. Wenn Sie größere 
Brötchen backen wollen
Natürlich lässt sich unsere Branchenlösung für 

Backwarenproduktion und Filialsteuerung an zu-

künftige Geschäftsanforderungen anpassen. 

Ob Expansion oder Diversifi zierung Ihres Unterneh-

mens, Samuelson denkt mit und unterbreitet Ihnen 

Vorschläge, wie Sie Ihre Ressourcen optimal einset-

zen und Ihr Wachstum besser organisieren können. 

Selbstverständlich versorgen wir Sie auch regel-

mäßig mit Software-Updates – schließlich sind wir 

daran interessiert, Ihre Wettbewerbsvorteile auszu-

bauen und Sie als Kunden langfristig zu betreuen.

Abbildung 5: Produktinformation

Abbildung 6: Ressourcenplanung



Mit der Samuelson Unternehmensberatung und 

Software-Entwicklung GmbH haben Sie einen 

Partner zur Seite, der all seine Beratungs- und 

Lösungskompetenz dafür einsetzt, dass Ihr Geschäft 

gut und rund läuft. Da wir unseren Erfolg am 

Erfolg unserer Kunden messen, hat für uns die 

Wirksamkeit und Nachhaltigkeit unserer Branchen-

lösungen oberste Priorität. Dabei ist es uns wich-

tig, das ideale Maß aus Standardisierung und 

Individualisierung zu definieren – ganz im Interesse 

der Wirtschaftlichkeit Ihres Unternehmens.

Beratung für Frühaufsteher
Seit Anke Samuelson das Unternehmen Samuelson 

im Jahre 1987 gründete, haben zahlreiche Betriebe 

und Unternehmen die Chance ergriffen, die sich 

ihnen durch eine Branchenlösung auf Basis von 

Microsoft Dynamics NAV bot. 

Samuelson versteht sich dabei als Ideen- und 

Innovationsgeber, der umfassend und mit dem 

Blick fürs Detail berät. Das Kundenportfolio umfasst 

neben prominenten Vertretern der Backwaren-

produktion und Filialsteuerung auch Produktions-

betriebe anderer Nahrungsmittelsparten sowie 

Handels-, Dienstleistungs- und Serviceunternehmen 

anderer Branchenzugehörigkeit.

DER OPTIMALE START IN DEN TAG




